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PANTHERA S.r.l. nota realtà italiana nella produzione di software gestionale, facente parte di 
Var Group, leader italiano nel mercato dell’IT con un fatturato di oltre 310 milioni e una squadra 
di oltre 1.900 specialisti accompagna le imprese italiane nei progetti IT. Panthera cerca per il 
potenziamento della propria struttura: 
 

FUNZIONARIO COMMERCIALE SOFTWARE 

da inserire nel team commerciale di Panthera ERP 
(Rif. SAL19) 

 
Il/la candidato/a si occuperà di gestire e potenziare un parco clienti assegnato mantenendo con 
costanza e nel tempo il rapporto con il Cliente, attraverso un elevato livello di servizio e un’alta 
attenzione alla relazione e sviluppare le vendite su nuovi nominativi clienti, monitorando 
puntualmente la propria attività commerciale e predisponendo la relativa reportistica periodica 
verso la direzione. 
  
Il/la candidato/a ideale   

 È un giovane diplomato o laureato  

 Conosce il mercato delle PMI Italiane 
 Ha esperienze pregresse di almeno cinque anni nella vendita, maturata preferibilmente 

nel settore di Software e servizi informatici, o nella vendita di prodotti o servizi a 
contenuto tecnologico.  

 Ha un’ottima capacità di analisi e valutazione delle opportunità commerciali, intuito, 
abilità di negoziazione; approfondita conoscenza delle tecniche di vendita; 

 E’ abituato a relazionarsi con il Cliente e interlocutori eterogenei, condividendone il 
linguaggio e interpretandone le esigenze; 

 Ha una profonda conoscenza degli strumenti di Office Automation 
 È dotato di buona capacità di analisi e problem solving  
 È predisposto a lavorare in team 

 
Si offrono un percorso di inserimento in affiancamento a un responsabile commerciale senior, e 
uno sviluppo professionale che prevede a regime la completa autonomia nella gestione del 
proprio parco clienti. 
Si richiede l’abitudine e l’attitudine a ritmi di lavoro flessibili, spirito di iniziativa, e forte 
orientamento al risultato. 
 
Sede di lavoro: Brescia 
 
La ricerca è rivolta a uomini e donne (L. 903/77). Gli interessati sono invitati a inviare un 
dettagliato CV, I/Le candidati/e potranno inviare la propria risposta rilasciando specifica 
autorizzazione ai sensi del del Regolamento (UE) 2016/679 sulla protezione dei dati (GDPR). 
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